AlOS BLUEPRINT

Come gestire la tua azienda con un
Al Operating System

Una guida pratica per CEO e titolari d'azienda: cos'e un AIOS, i cinque livelli di cui &
composto, quanto costa e come implementarlo in 90 giorni senza perdere il controllo
della tua azienda.

Senor Business Al, Vicenza, Italia. Gestiamo la nostra stessa azienda con otto agenti Al, 24/7. Tutto cid che descrive
guesta guida € in produzione oggi.
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1. Perche un Al Operating System

La maggior parte delle aziende adotta I'Al come strumenti sparsi: un chatbot qui, un abbonamento
ChatGPT la, un‘automazione Zapier che qualcuno ha configurato e dimenticato. Ogni strumento & cieco
rispetto agli altri, nessuno conosce la tua azienda, e tu passi ancora la giornata a copiare informazioni
tra sistemi.

Un Al Operating System (AIOS) fa I'opposto. Mette un unico cervello sopra gli strumenti che gia usi.
CRM, contabilita, e-commerce, email e calendari continuano a fare il loro lavoro; I'AIOS li legge tutti,
agisce su cio che vede e ti riporta tutto in un'unica dashboard.

Il risultato e semplice da dire: il lavoro di routine si esegue da solo, le eccezioni arrivano a te per
approvazione, e ogni mattina apri uno schermo invece di nove.

Cosa cambia in pratica

| lead ricevono risposta in minuti, a qualsiasi ora. | preventivi vengono seguiti senza che nessuno debba
ricordarselo. Le fatture scadute vengono sollecitate. Il tuo P&L; € live, non vecchio di un mese. E ogni
azione e registrata, visibile e reversibile.

2. 1 cinque livelli

Ogni AIOS che costruiamo ha la stessa architettura. Questa € la checklist con cui valutare qualsiasi
fornitore, noi compresi.

Livello Cosa contiene

1. Contesto Il cervello aziendale: strategia, offerte, team, obiettivi, processi. Documentazione viva,
aggiornata di continuo.

2. Dati Integrazioni live: P&L;, CRM, Stripe, account pubblicitari. Numeri veri, non export.

3. Intelligence Trascrizioni riunioni, riepiloghi chiamate e brief giornalieri che alimentano il sistema ogni
giorno.

4. Automazione Workflow costruiti su contesto e dati: intake, follow-up, incassi, pianificazione.

5. Centro di La dashboard brandizzata che apri ogni mattina: KPI, attivita dei moduli, coda di

comando approvazione.

Il livello che quasi tutti i fornitori saltano e il primo. Senza contesto, un agente Al e un operatore di call
center al primo giorno di lavoro, per sempre. Con il contesto, il sistema conosce i tuoi prezzi, il tuo tono,
le tue priorita e le tue linee rosse.

3. Mantenere il controllo: la coda di approvazione

La paura che ogni titolare ha sull'automazione & quella giusta: e se facesse qualcosa che io non avrei
fatto? La risposta € una coda di approvazione human-in-the-loop.

Ogni azione viene classificata una volta, quando il sistema viene costruito: sicura da eseguire (inviare il
follow-up standard, aggiornare il record, generare il report) o da approvare (emettere un rimborso,

Senor Business Al | senorbusiness.com AlIOS Blueprint | 2



quotare un prezzo non standard, contattare un cliente chiave). Le azioni sicure vanno da sole. Tutto il
resto aspetta nella tua coda con il contesto completo e approvazione o rifiuto con un tocco.

Non stai gestendo I'Al. Stai revisionando le sue eccezioni, come faresti con un dipendente molto veloce
e molto costante.
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4. L'implementazione in 90 giorni

Fase Settiman  Cosa succede
e
Audit 1-2 Mappiamo strumenti, dati e colli di bottiglia. Ricevi la mappa delle integrazioni e

il piano dei moduli prima di impegnarti.

Fondamenta 3-6 Livello di contesto costruito con te. Prime 2-3 integrazioni collegate. Dashboard
live con dati reali.

Automazione 7-10 | primi moduli vanno live uno alla volta, ognuno parte in modalita approvazione
finché non ti fidi.

Consolidamento  11-13 I moduli collaudati diventano autonomi. Parte il brief giornaliero. Si pianificano i
moduli del trimestre successivo.

Niente diventa autonomo finché non se lo € guadagnato in modalita approvazione. Questa singola
regola elimina gran parte del rischio dell'adozione Al.

5. Quanto costa

Piano Mensile Include

Core 2.500 EUR Dashboard brandizzata, 3 moduli di automazione, 2 integrazioni live, brief
settimanale.

Growth 5.500 EUR 8 moduli, P&L; + CRM live, coda di approvazione, brief giornaliero, review

strategica trimestrale.

Enterprise 10.500 EUR Moduli illimitati, agenti custom dedicati, accesso multi-team, SLA, ingegnere
dedicato.

Il confronto che conta non & con altri software. Una singola risorsa operativa costa da 3.000 a 5.000
EUR al mese, lavora 40 ore a settimana e richiede mesi di formazione. Un piano AIOS Core costa
meno, lavora ogni ora di ogni giorno e non dimentica mai un processo.

Non sei pronto per un retainer? Parti piu in basso nella scala: un singolo agente Al da 490 EUR di setup
pit 99 EUR al mese, o un progetto di integrazione una tantum da 5.000 EUR. Ogni gradino alimenta il
successivo.

6. Il prossimo passo

Prenota un systems audit. Mappiamo i tuoi strumenti, i tuoi dati e i tuoi colli di bottiglia, e ti mostriamo
esattamente come sarebbe il tuo AIOS, con prezzo fisso, prima di spendere un euro.

Scrivi a info@senorbusiness.com o parla subito con la nostra receptionist Al su Telegram:
@SenorBiz_demo_bot. E' la stessa tecnologia descritta in questa guida, che risponde per noi 24/7.
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Senor Business Al

Vicenza, Italia. Attivi in tutta Europa, lavoro remoto in tutto il mondo. 20+ sistemi in produzione, 8 agenti Al che
gestiscono le nostre operazioni, 18 mesi di produzione senza downtime. senorbusiness.com/it/aios
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