AlOS BLUEPRINT

Como dirigir tu empresa con un Al
Operating System

Una guia préactica para CEOs y duefios de empresa: qué es un AlOS, las cinco capas

gue lo componen, cuanto cuesta y como implementarlo en 90 dias sin perder el control
de tu negocio.

Senor Business Al, Vicenza, Italia. Dirigimos nuestra propia empresa con ocho agentes de A, 24/7. Todo lo que
describe esta guia esta en produccion hoy.
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1. Por qué un Al Operating System

La mayoria de las empresas adopta la IA como herramientas dispersas: un chatbot aqui, una
suscripcion a ChatGPT alla, una automatizacioén de Zapier que alguien configuré y olvidé. Cada
herramienta es ciega respecto a las demas, ninguna conoce tu negocio, y tu sigues pasando el dia
copiando informacion entre sistemas.

Un Al Operating System (AIOS) hace lo contrario. Pone un Unico cerebro sobre las herramientas que
ya usas. Tu CRM, contabilidad, e-commerce, email y calendarios siguen haciendo su trabajo; el AIOS
los lee todos, actua sobre lo que ve y te lo reporta en un solo dashboard.

El resultado es simple de enunciar: el trabajo rutinario se ejecuta solo, las excepciénes llegan a ti para
aprobacién, y cada mafiana abres una pantalla en vez de nueve.

Qué cambia en la practica

Los leads reciben respuesta en minutos, a cualquier hora. Los presupuestos se siguen sin que nadie
tenga que recordarlo. Las facturas pendientes se reclaman. Tu P&L; esta en vivo, no con un mes de
retraso. Y cada una de esas acciones queda registrada, visible y es reversible.

2. Las cinco capas

Cada AIOS que construimos tiene la misma arquitectura. Esta es la checklist con la que evaluar a
cualquier proveedor, incluidos nosotros.

Capa Qué contiene

1. Contexto El cerebro del negocio: estrategia, ofertas, equipo, metas, procesos. Documentacion viva,
actualizada continuamente.

2. Datos Integraciénes en vivo: P&L;, CRM, Stripe, cuentas publicitarias. Numeros reales, no
exports.
3. Inteligencia Transcripciones de reuniones, resimenes de llamadas y briefs diarios alimentando el

sistema cada dia.
4. Automatizacion Workflows sobre contexto y datos: intake, seguimientos, cobros, planificacion.

5. Centro de mando  El dashboard con tu marca que abres cada mafiana: KPIs, actividad de médulos, cola de
aprobacion.

La capa que casi todos los proveedores omiten es la primera. Sin contexto, un agente de IA es un
operador de call center en su primer dia, para siempre. Con contexto, el sistema conoce tus precios, tu
tono, tus prioridades y tus lineas rojas.

3. Mantener el control: la cola de aprobacion

El miedo que todo dueno tiene sobre la automatizacién es el correcto: ¢y si hace algo que yo no habria
hecho? La respuesta es una cola de aprobacién human-in-the-loop.
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Cada accion se clasifica una vez, cuando se construye el sistema: segura de ejecutar (enviar el
seguimiento estandar, actualizar el registro, generar el reporte) o requiere aprobacién (emitir un
reembolso, cotizar un precio no estandar, contactar una cuenta clave). Las acciones seguras corren
solas. Todo lo demas espera en tu cola con contexto completo y aprobacion o rechazo con un toque.

No estas gestionando la IA. Estas revisando sus excepciones, igual que lo harias con un empleado
muy rapido y muy consistente.
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4. La implementacion en 90 dias

Fase Semanas Qué sucede

Auditoria 1-2 Mapeamos tus herramientas, datos y cuellos de botella. Recibes el mapa de
integraciones y el plan de médulos antes de comprometerte.

Cimientos 3-6 Capa de contexto construida contigo. Primeras 2-3 integraciones conectadas.
Dashboard en vivo con datos reales.

Automatizacion 7-10 Los primeros médulos salen en vivo uno a uno, cada uno empieza en modo
aprobacion hasta que confies.

Consolidacion 11-13 Los médulos probados pasan a autonomos. Empieza el brief diario. Se
planifican los médulos del siguiente trimestre.

Nada pasa a autbnomo hasta que se lo ha ganado en modo aprobacion. Esa Unica regla elimina la
mayor parte del riesgo de adoptar IA.

5. Cuanto cuesta

Plan Mensual Incluye

Core 2.500 EUR Dashboard con tu marca, 3 médulos de automatizacion, 2 integraciénes en vivo,
brief semanal.

Growth 5.500 EUR 8 modulos, P&L; + CRM en vivo, cola de aprobacion, brief diario, revision
estrategica trimestral.

Enterprise 10.500 EUR Mddulos ilimitados, agentes custom dedicados, acceso multi-equipo, SLA,
ingeniero dedicado.

La comparacion que importa no es contra otro software. Una sola contratacion de operaciones cuesta
de 3.000 a 5.000 EUR al mes, trabaja 40 horas a la semana y tarda meses en formarse. Un plan AIOS
Core cuesta menos, trabaja cada hora de cada dia y nunca olvida un proceso.

¢No estés listo para un retainer? Empieza mas abajo en la escalera: un solo agente de IA desde 490
EUR de setup mas 99 EUR al mes, o un proyecto de integracion unico desde 5.000 EUR. Cada
peldafio alimenta el siguiente.

6. Siguiente paso

Reserva una auditoria de sistemas. Mapeamos tus herramientas, tus datos y tus cuellos de botella, y te
mostramos exactamente cémo seria tu AIOS, con precio fijo, antes de gastar un euro.

Escribe a info@senorbusiness.com o habla ahora mismo con nuestra recepcionista de IA en Telegram:
@SenorBiz_demo_bot. Es la misma tecnologia descrita en esta guia, respondiendo por nosotros 24/7.
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Senor Business Al

Vicenza, Italia. Activos en toda Europa, trabajo remoto en todo el mundo. 20+ sistemés en produccion, 8 agentes de IA
dirigiendo nuestras operaciones, 18 meses de produccion sin caidas. senorbusiness.com/es/aios
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